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Oswiadczenie

Niniejsza prezentacja zostata przygotowana przez spotke Digitree Group S.A. (,,Spotka”). Dane i informacje zawarte na poszczegélnych slajdach nie przedstawiajg petnej
ani spojnej analizy finansowej, prognozy ani szacunku wynikow i stuzg wytacznie celom informacyjnym. Prezentacja nie stanowi oferty sprzedazy papierow
wartosciowych Spotki ani zaproszenia do sktadania ofert ich nabycia lub zapisu na papiery wartosciowe Spotki. Prezentacja nie zawiera informacji na temat papieréw
wartosciowych Spotki, jak i zasad ich nabywania. Nie stanowi rowniez Zrodta informacji, ktore mogtoby stanowiC podstawe decyzji dla odbiorcy
o zawarciu jakiejkolwiek umowy lub zaciagnieciu jakiegokolwiek zobowiazania. Zadna cze$é prezentaci, jak réwniez fakt jej dystrybucji, nie stanowi podstawy do
zawarcia jakiejkolwiek umowy lub zaciggnigcia jakiegokolwiek zobowigzania. Ani Spotka, ani osoby dziatajgce w jej imieniu, poprzez tresc prezentacji nie udzielajg
odbiorcy zadnych gwarancji ani zapewnien, co do Scistosci, kompletnosci lub rzetelnosci informacji badz opinii w niej zawartych. Szczegotowy opis dziatalnosci i stanu
finansowego Grupy Kapitatowej Digitree Group zostat przedstawiony w raportach biezacych i okresowych dostepnych na witrynie korporacyjnej pod adresem
www.digitree.pl. Wszystkie znajdujace sie w prezentacji dane zostaty oparte na zrodtach, ktore Spotka uznaje za rzetelne i sprawdzone. Spotka zastrzega sobie prawo
zmiany danych i informacji w wybranym przez siebie terminie, bez koniecznosci uprzedniego powiadomienia. Spatka rownoczesnie nie ma obowigzku aktualizowania, lub
dbania o aktualno$¢ informacji zawartych w prezentacji. Prezentacja nie byta poddana weryfikacji przez niezaleznego audytora. Ninigjsza prezentacja oraz zwigzane
Z nig slajdy moga zawierac twierdzenia odnoszace sig do przysztosci. Twierdzenia takie nie moga byc jednak rozumiane jako prognozy Spotki i jej Grupy Kapitatowej lub
zapewnienia co do spodziewanych przysztych wynikow Spotki lub jej Grupy Kapitatowe). Oczekiwania i cele Zarzadu oparte sg bowiem na biezacej wiedzy, Swiadomosci
lub pogladach Zarzadu Spotki i sg zalezne od szeregu czynnikow, ktore moga spowodowac, iz faktycznie osiggniete w przysztosci wyniki beda w sposob istotny roznic sie
od twierdzen zawartych w niniejszym dokumencie. Ani Spotka, ani osoby dziatajace w jej imieniu, poprzez prezentacje i jej dystrybucje nie udzielajg zapewnienia ani
gwarancji odbiorcy, ze przewidywania, 0 ktorych mowa powyzej zostang spetnione. Spotka ani osoby dziatajace w imieniu Spotki, w szczegolnosci cztonkowie Zarzadu
Spotki, nie ponoszg odpowiedzialnosci z tytutu jakichkolwiek szkod powstatych na skutek wykorzystania niniejszej prezentacii lub jej tresci. Spotka zaleca pomoc ze
strony wyspecjalizowanych podmiotow zajmujacych sie doradztwem inwestycyjnym w przypadku zainteresowania inwestycja w jakiekolwiek papiery wartosciowe Spotki.
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Grupa Kapitatowa Digitree Group dzi$
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Grupa Kapitatowa Digitree Group dzi$

Gdzie jestesmy i jak wiele osiggnelisSmy w ostatnich latach.
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Dominacja sektorowa
Magento Commerce

36%

Google

Partnerzy strategiczni: CSS Partner F\\Adobe rlﬂ Magento ,l.\ channelengine

Wysokos$é przychodow obliczona zostata za czwarty kwartat 2019 roku i pierwsze trzy kwartaty 2020 roku. Udziat
przychodow z e-commerce i przychodéw zagranicznych obliczony na podstawie danych za trzy kwarty 2020 roku.
2CAGR - Compound Annual Growth Rate skumulowany roczny wskaznik wzrostu

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ DIGITREE  wa Lata 2021-2023
3L.3Y - lata 2018-2020 (trzy kwartaty) @
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Grupa Kapitatowa Digitree Group dzi$

Zmieniamy strukture biznesu na bardziej atrakcyjna, kompensujac jednoczesnie spadek sprzedazy w segmencie agencyjnym

WartoSc przychodow Grupy Kapitatowej osigganych Udziat poszczegolnych segmentow w przychodach
w poszczeg6lnych segmentach (min zt) Grupy Kapitatowej (%)
26 o 100% . e-commerce
2 . :2;: = agencje
0% pozostate
. " K 60%
0 - 50%
40%
30%
20%
2018 2019 2020 10%
0%
. e-commerce . agencja . pozostate 2018 2019 2020

Zrédto: materiaty whasne Digitree Group STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE @GDRLUGPHREE NA LATA 2021-2023



Grupa Kapitatowa Digitree Group dzi$

Rozwoj naszych systemow i procesow przygotowat nas na kolejny etap wzrostu Grupy

02

ENTERPRISE E-COMMERCE 360 MEDIUM & SMALL MEDIA AGENCIES

Przyktadowi klienci: Przyktadowi klienci: Przyktadowi klienci: Przyktadowi klienci:
- m.mﬂmm‘wMB 3 U |OSO U E tOlpa_“ ﬁlg PRGS' D. Kriiger«Matz gI'OUpm- = = "A\"I.l'n \s d e n t S u
i
: - Omnicom e
AG 0 sa Td?br Royal Collection OK qm&% PORSCHE omn Group F‘s
GROUPE

*Dane za 2019 rok STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE @D|G|TREE NA LATA 2021-2023
GROUP



Grupa Kapitatowa Digitree Group dzi$

Grupa Kapitatowa dzieki swoim mocnym stronom bedzie wykorzystywac liczne szanse na rozwoj i realizacje innowacyjnych projektow

SILNE STRONY SZANSE ROZWOJU

Najszersza oferta digital 360 na rynku polskim, ciggta innowacja produktowa, wtasne
zasoby bazodanowe

PRODUKT
| DOSWIADCZENIE

SILNA
GRUPA

DuZa baza klientéw, wymiana do$wiadczen, wspétdzielenie zespotow, zintegrowana
oferta

POZYCJA Silna pozycja w waznych branzach rynku (banki, e-commerce B2C)

TECHNOLOGIA

Wtasne technologie oraz software house

Doswiadczeni specjalisci w tym liczny zespot programistow i ekspertow
e-commerce

ZASOBY
LUDZKIE

SYNERGIE
GRUPOWE

Dziat sprzedazy o szerokich kompetencjach grupowych

FINANSE Stabilna pozycja finansowa i gotowkowa

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE @D|G|TREE NA LATA 2021-2023
GROUP



Grupa Kapitatowa Digitree Group dzi$

Struktura organizacyjna

Fast White Cat inis

DIGITREE GROUP DIGITREE GROUP

1) SalesIntelligence®

DIGITREE GROUP

DIGITREE

GROUP

@DIGITREE

GROUP

FUNDACJA
ROZWOJU
1OCHRONY

+ FORCE -

Sale SAREsystem® Adepto’°

DIGITREE GROUP DIGITREE GROUP DIGITREE GROUP

Spotka w Niemczech**

*Udziat liczony posrednio przez INIS sp. z 0.0.

**W trakcie procesu likwidacji. DIGITREE
SARE GmbH i Fundacja Rozwoju i Ochrony Komunikacji Elektronicznej nie s konsolidowane STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @ L0 NA LATA 2021-2023



Otoczenie rynkowe
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Otoczenie
rynkowe

Co wptywa na nasz
przyszty wzrost?
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Otoczenie rynkowe

Bedziemy beneficjentem dalszego wzrostu wartosci e-commerce, a lokalny rynek stanie sie jeszcze bardziej konkurencyjny

Prognoza wzrostu liczby e-sklepow /miana zachowan i przyzwyczajen konsumenckich (PL)
387 ! g 69,5
60
58
56
53

203 Pézi(r)%ze 05 20 207 208 2019 2020% 2056 2016 207 2018 2018 2020*
Liczby e-sklepow sklepéw w Polsce (tys.) Internauci kupujacy online (%) Wydatki Polakow w internecie (mid PLN)

Zrédto: eCommerce Europe, Eurostat
https://www.rp.pl/Handel/308253897-Pandemiczne-rekordy-sklepow-internetowych.html
* Prognozy

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGH—REE NA LATA 2021-2023
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https://www.rp.pl/Handel/308259897-Pandemiczne-rekordy-sklepow-internetowych.html

Otoczenie rynkowe

Kolejne lata przyniosg dalszy wzrost wartosci e-commerce, lokalny rynek stanie sie jeszcze bardziej konkurencyjny

Sprzedaz detaliczna e-commerce
w Europie Zachodniej, 2019-2023* (miliardy PLN)

2133

2020 2021 2022

. Sprzedaz detaliczna e-commerce

Zrodto: www.eMarketer.com

*2020-2023 prognoza

2275

6,7%

2023

. % catkowitej sprzedazy detalicznej

CAGR 2020-2023:

Prognozowana wartosc polskiego rynku
e-commerce do 2023* roku (miliardy PLN)

104
92
80
72

CAGR 2020-2023:
13,0%
| o

2020 2021 2022 2023

Zrédto: OC&C/Allegro
https://www.wiadomoscihandlowe.pl/artykul/ polski-rynek-e-commerce-urosnie-w-tym-roku-o-jedna-trzecia-do-roku-2023-podwoi-swoja-wartosc

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGH—REE NA LATA 2021-2023
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http://www.emarketer.com/
https://www.wiadomoscihandlowe.pl/artykul/polski-rynek-e-commerce-urosnie-w-tym-roku-o-jedna-trzecia-do-roku-2023-podwoi-swoja-wartosc

Otoczenie rynkowe

Poziom konkurencji wptynie na koszty pozyskania ruchu, a wraz z ich wzrostem na znaczeniu zyskajg zaawansowane narzedzia

wspomagajace retencje

Prognoza kosztu reklamy PPC do 2023 roku Prognoza wzrostu wydatkow reklamowych WartoSc rynku MA w ujeciu globalnym
w 2020 . (%) (miliardy PLN)

Polska CAGR 2017-2023: 94,4

T 14,05%

Ukraina
Szwaijcaria

Portugalia 429 ' .
m B

Wear
Wioch
Holandia
Finlandia

0,46 zt

francia 00 208 2019 200 2021 202 2028
W. Brytania
H119 H219  HI20  H220  HI21 H221 H122  H2'22 H123  H2'23 B Trough-channel MA(TCMA) platform ) B | cad-to-revenue management (L2RM) automation platform
mu  Real-time interaction management (RTIM) solutions I Cross-channel campaign management (CCCM) software
Marketing resource management (MRN) softaware B Content marketing platform (CMP)

Zrodto: Forrester Data: Marketing Automation Technology Forecast, 2017 to 2023 (Global)

Zrédto: Sales Intelligence Zrédto: eCommerce Europe
*prognoza

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @Dl[}lTREE NA LATA 2021-2023
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Otoczenie rynkowe

Zmiany na rynku doprowadza do ewolucji struktury wydatkow marketingowych

Gtowni gracze w polskim e-handlu
(udziaty w ruchu Konsumentow w %)

vego I 55
Ceneo B s

Miexpress [Jij 4.7

Amazon ] 26

eBay B 22

Steam B 2

Zalando B 20

Zrodto: eCommerce Europe, Eurostat

Gdzie kupujacy Amazon w USA rozpoczynaja
wyszukiwanie nowych produktow (luty 2019)

pmazor Kz
Wyszukiwarka B 20%

Witryna marki B 4%
Witryna sprzedawcy I 4%
Inne marketplaces | 3%
Social media | 1%

Inne | 1%

Zrodto: www.eMarketer.com

STRATEGIA GRUPY

Wartosc przychodow pochodzacych
z reklam digitalowych (Usa, mid PLN)

149.4 1564 181

1305
10,1
6 417
s ) 173 I I
2016 2017 2018 2019 2020*

. Google . Amazon

Zrodto: www.eMarketer.com
*prognoza

KAPITALOWEJ @D|G|TREE NA LATA 2021-2023

GROUP



Otoczenie rynkowe

Przewidywany wzrost wartosci e-commerce B2B

Wartosc rynku e-commerce B2B Podstawowe platformy e-commerce uzywane Powody, dla ktorych e-commerce B2B
w Ameryce Pétnocnej (miliardy PLN) przez e-sklepy B2B w 2017 roku (usa, %) bedzie rosnac (USA i Europa, 2017)
'fBAc’zl"“: [ Mozliwo$¢ tatwiejszeqgo pozyskiwania nowych Klientow
IBM  7.0%
6.4% Upsell i cross-sell z cbecnymi Klientami
51%
2019,7 tatwiejsza samoobstuga Klientow na platformie
20137
NetSuite In-house 51%
10.3% W Zautomatyzowany system obstugi dajacy wiecej cyklicznych zaméwien
39%
2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 Magento Rozszerzanie i skalowanie ferty produktu
B Zorientowany [l Zorientowany [ Zorientowany 20,5% 26%

na dostawce na kupujacego na posrednika

*w latach 2020-2027 ) )
Zrédto: https://www.grandviewresearch.com/industry-analysis/business-to-business-b2p-  £rodto: eMarketer.com Irédto: eMarketer.com
e-commerce-market

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGH-REE NA LATA 2021-2023
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Strategia 2021- 2023

Strategia
2021- 2023

Jak bedziemy rosngc
i gdzie bedziemy
inwestowac?
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Strategia 2021- 2023 g

*

Dziatamy z pasja, wierzac, ze nasze technologiczne >,
rozwigzania przyniosa Klientom nieograniczone :

.'.

mozliwosci rozwoju. oy o "

Wizja b
Bedziemy liderem transformacji 1y
cyfrowej w obszarze - ‘

marketingu i sprzedazy w Europie
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STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ

Misja

Bierzemy odpowiedzialnosc
za sukces naszych Klientow
w cyfrowym Swiecie
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Strategia 2021- 2023

Cele, aspiracje i filary strategii. Wzmacniamy przewagi konkurencyjne i rozwijamy kompetencje w ramach Grupy

DLACZEGO?

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEY DlGlTREE NA LATA 2021-2023
GRUUP




Rozwoj produktow wdrozeniowych

Kompleksowe podejscie do wyzwan stawianych przez najwiekszych i najbardziej wymagajacych
Klientow
]

JAKA POTRZEBE ADRESUJEMY?

Klienci oczekuja zaawansowanych funkcjonalnosci systemu, ktorych efektywnosc zalezy od poziomu zrozumienia biznesu
oraz poziomu customizacji dla danej branzy.

CO NAS WYROZNIA? 4 Dedykowane rozwiazania dla
* 15 lat kompleksowych wdrozen i dominacja w wybranych branzach. nowych branzi segment()w

*  Nowe, autorskie technologie stworzone w oparciu o prace B&R, wspotfinansowane przez NCBIR. [ (B2B/B2C)

KLUCZOWE INICJATYWY STRATEGICZNE

SARE AUTOMATION - unikatowe i zaawansowane rozwigzania marketing automation, projektowane i wdrazane
zgodnie z potrzebami najbardziej wymagajacych Klientow wraz z petng analityka ich efektywnosci.

MAGENTO COMMERCE - Niezrownany software w zakresie projektowania, tworzenia i wdrazania e-sklepow. ‘ Obechie obsl'ugiwane

Charakteryzuje sie elastycznoscia i ogromem mozliwoSci rozwoju oraz integracii. branze (B2C)
Jestesmy regionalnym liderem Magento Commerce*.

AMBICJA STRATEGICZNA
*  +25% CAGR przychodow Grupy ze sprzedazy ustug wdrozeniowych
«  +5NPS YoY

*https://partners.magento.com/portal/details/ partner/id/1866
STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @GDRLUGPlTREE NA LATA 2021-2023



Internacjonalizacja biznesu naszych Klientéw

Silne partnerstwa pozwalajg nam skalowac biznes naszych Klientow

-
JAKA POTRZEBE ADRESUJEMY?

* Ponad 50%* rynku e-commerce to marketplaces, a rosnace zainteresowanie Amazon znaczaco podnosi
atrakcyjnoSc tego segmentu biznesowego. Market

Ekspansja zagraniczna naturalnym kierunkiem rozwoju polskich liderow. place
ome

CO NAS WYROZNIA? A mmw

Ekspertyza rynkowa oraz najszersze zaplecze technologiczne dla europejskich marketplaces.

*  Partnerstwo z Channel Engine - platformg technologiczng pozwalajaca na integracje z ponad 30 marketplaces
w Europie i na $wiecie.

- Fast White Cat jako lider Magento Commerce w Europie Srodkowej.

KLUCZOWE INICJATYWY STRATEGICZNE %

MARKETPLACEME - polskie biznesy wprowadzane na migdzynarodowe rynki poprzez marketplaces. Kompleksowy

Serwis oraz najszerszy, zautomatyzowany zasieg.
AboutYou / aFound / Allegro / Amazon / Backmarket
Beslist / Blokker / Bol.com / Carrefour.es / CDiscount

FAST WHITE CAT INTERNATIONAL - oficjalny partner Adobe Magento, odpowiedzialny za duze wdrozenie Magento2 Conrad / eBay / eMAG / FNAC / fon0 / Fruugo
w Europie Srodkowej dla 4F i Telecom Slovenije. Google Shopping / Homedeco / Kleertjes.com
Kijkshop.nl / Leen Bakker / La Redoute / ManoMano
MediaMarkt / Miinto / Naduvi / Otto / Newegg / ePRICE
A"BICJA STRATEGICZNA Real.de / Rakuten / Refurbed / Shopify / Spartoo /
* +22% CAGR przychodow Grupy ze sprzedazy do podmiotow spoza Polski V&b Va“de",'ﬁBs‘;";eZ; I‘;'l‘l’::L  Waytair/

« +H NPS YoY

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE/J @DlGlTREE NA LATA 2021-2023
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Ekosystem Digitree Group dla e-commerce

Oferujemy kompleksowa ustuge dla e-commerce, dajemy mozliwosc optymalizacji catosci
aktywnosci e-commerce w jednym miejscu, ktora daje gwarancje ROl dla Klienta (One-Stop-Shop)

|
JAKA POTRZEBE ADRESUJE"Y? Marketplaceme Magento
*  Rozwiazania adekwatne do biezace] sytuacji biznesow. E:gi”n"ee'

»  Potrzeba wsparcia w rutynowym dziataniu e-commerce.

a

CO NAS WYROZNIA?

*  Szeroki portfel wtasnych rozwigzan.
«  Umiejetnosc gtebokiego dostosowania oferty do potrzeb Klienta.
*  Rozumienie catosci narzedzi dla e-commerce.

DIGITREE

GROUP -
oogle
KLUCZOWE INICJATYWY STRATEGICZNE fonter FLYWHEEL Bl
E-COMMERCE ONE-STOP-SHOP - produkty Grupy oferowane w ramach wspalnej oferty przez dedykowany Salelifter

zespot strategicznej sprzedazy grupowej, rozwigzujacy dylematy zwigzane ze strategig pozyskania ruchu,
automatyzacjg marketingu czy budowa platform e-commerce.

DIGITREE E-COMMERCE CONSULTING - ustugi audytu i rekomendacji ekosystemu dla branzy e-commerce.
Doradztwo w drodze do zwiekszania sprzedazy, wdrozenia dopasowane do potrzeb platformy, niezbedne know- i
how w zakresie maksymalizowania konwersji. Eagile

AMBICJA STRATEGICZNA

*  +20% CAGR przychoddw Grupy z segmentu e-commerce
° +5NPSY0Y STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGlTREE NA LATA 2021-2023

GROUP



Strategia 2021- 2023

Cele finansowe Zarzadu Digitree Group

Srednioroczny wzrost Srednioroczny wzrost
przychodow ze sprzedazy ' skonsolidowanej EBITDA

Grupy Kapitatowej , na poziomie

na poziomie 177 (  wlatach 2021-2023
w latach 2021-2023

GGGGG




Strategia 2021- 2023

Produkty Grupy w poszczegdlnych segmentach rynku. JestesSmy unikalnie pozycjonowani w segmencie Enterprise & E-commerce 360,
zachowujemy silng pozycje na rynku agencyjnym

I
ENTERPRISE E-commerce 360 MEDIUM & SMALL MEDIA AGENCIES
Wdrozenia Magento

Data Warehouse
Data Driven Media Data Driven Media

E-mail retargeting Revhunter 2.0 (smart retargeting) E-mail retargeting

SARE Automation (marketing automation)

Marketplaceme (marketplaces dla e-commerce)

Omni Deals
Programy i narzedzia pozyskiwania ruchu

. Obecne produkty . Wdrozenia 2021 . W procesie

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE @DWHREE NA LATA 2021-2023
GROUP



Strategia 2021- 2023

SARE AUTOMATION Najbardziej zaawansowany, dedykowany system CDP/MA dla duzych podmiotow

JAKA POTRZEBE ADRESUJEMY?
*  Poszukiwanie rozwigzan automatyzujacych procesy w biznesie.
«  Brak doswiadczonych zasobow w firmach i konieczno$¢ zorganizowania technicznego oraz analitycznego wsparcia w procesie

wdrazania ustug marketing automation. o
SAREautomation
CO NAS WYROZNIA? y ¥ DIGITREE 6ROUP
Wdrozenia marketmg automation dopasowane do biznesu, odpowiadajgce specyfice branzy, aktualnym potrzebom i planom | /
rozwojowym organizacji. |
*  Omnichannelowe podejScie do komunikacji. ’

*  Doswiadczenie, ktore pozwolito zaprojektowac dziesiatki scenariuszy w celu odzyskiwania utraconego ruchu, sprzedazy
i usprawniania komunikacji.

KTO JEST KLIENTEM DOCELOWYM?

*  Duzei$rednie firmy zaréwno w segmencie B2C jak rowniez B2B.

ROLA SARE AUTOMATION W NASZEJ GRUPIE

*  Potaczenie wszystkich kompetencji Grupy. Projektowanie rozwigzan dopasowanych do problemu lub potrzeby Klienta.
«  Dzielenie sie wiedzg i doswiadczeniem w celu osiggniecia sukcesu dla Klienta.

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE/J @GDRLUGPlTREE NA LATA 2021-2023



Strategia 2021- 2023

MARKETPLACEME Otwarcie rynkow zagranicznych dla polskich biznesow

JAKA POTRZEBE ADRESUJEMY?

Potrzeba koordynacji obecnosci bizneséw na marketplaces, ktore sg atrakcyjng opcja internacjonalizacii.
*  Niezbedna wiedza, narzedzia i biezgce wsparcie w zakresie wspotpracy z zagranicznymi marketplaces.

CO NAS WYROZNIA? , Marketplaceme

Wytaczne partnerstwo z Channel Engine i najszersza platforma koordynacji marketplaces (w tym praca ze specjalistycznymi DIGITREE GROUP oCOM
platformami typu Zalando czy Wayfair).

«  Kompleksowos$c ustugi i kompletny model wspotpracy z marketplaces - od contentu przez strategie marketingowa, cenowg i
promocyjng po koordynacje procesow logistycznych.

KTO JEST KLIENTEM DOCELOWYM?

*  Producenci, dystrybutorzy oraz marki Sredniej i duzej wielkosci.

ROLA MARKETPLACEME W NASZEJ GRUPIE

*  Wykorzystanie wielu kompetencji Grupy przez Klientéw Marketplaceme.
*  Pozyskiwanie Klientéw zagranicznych dzigki wspdtpracy z platformg miedzynarodowa.

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE/J @GDRLUGPlTREE NA LATA 2021-2023



Strategia 2021- 2023

REVHUNTER 2.0 Ekspansja udanego produktu
]

JAKA POTRZEBE ADRESUJEMY?

*  TrudnosSci nowych sklepow internetowych w odnalezieniu sie na rynku mediowym - wiekszosS¢ dostepnych rozwigzan wymaga
bardzo duzych budzetdw, dtugoterminowych umow czy niezbednej wiedzy specjalistyczne;. m

_. revhunter

smart retargeting

CO NAS WYROZNIA?

*  Dostep do ponad 6 min aktywnych adresow email we wtasnych i partnerskich bazach danych.

Narzedzie dostepne w modelu Saa$ (Software as a Service).

Podejscie typu Plug&Play - tatwa integracja bez udziatu zespotu IT.

Dostep w kanale Display Retargeting do 99% polskich internautow.

E-commerce Insights - biezace raporty e-commerce, pozwalajgce monitorowac wielkosci sprzedazy, odsetek porzuconych
koszykow i wartosci konwersji, na tle konkurencji w branzy.

KTO JEST KLIENTEM DOCELOWYM?

« Srednie i duze e-commerce (e-mail retargeting i planowany display retargeting).
*  Kazdy e-commerce w Polsce (outbound marketing).

ROLA REVHUNTER W NASZEJ GRUPIE

*  Unikalne rozwigzanie Saa$ na rynku polskim i Swiatowym.
*  Dodatkowy kanat pozyskiwania mediow dla podmiotow juz obstugiwanych w ramach Digitree Group.

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE/J @GDRLUGPlTREE NA LATA 2021-2023



Strategia 2021- 2023 g
Gtowne wymiary strategii ' S v .

SEGMENTY OPERACYJNE Zdefiniowane segmenty docelowe, dla ktérych tworzona jest oferta Grupy

INTERNACJONALIZACJA Wprowadzanie e-commerce na zagraniczne rynki i realizacja miedzynarodowych wdrozen
GRUPY KAPITALOWEJ przy jednoczesnym pozyskiwaniu Klientow zagranicznych dla Grupy.

SYNERGIE GRUPOWE Integracja G,rupy, w szczeqoInosci procesow, narzedzi, dziatan, strategii marketingowej
oraz zespotow.

Uzupetnienie kompetencji Grupy realizowane poprzez grupowy inkubator projektow lub przejecia
KOMPETENCJE komplementarnych biznesow, budujacych wartosc catej Grupy Kapitatowe;.

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGITREE NA LATA 2021-2023

GROUP
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Segmentacja jest kluczem do zrozumienia potrzeb naszych Klientow

02

ENTERPRISE E-COMMERCE 360 MEDIUM & SMALL MEDIA AGENCIES
Digitree Group jako wdrozeniowiec Digitree Group jako partner Digitree Group jako dostawca Digitree Group jako partner
i ekspert i kompleksowy dostawca rozwigzan merytoryczny

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE @D|G|TREE NA LATA 2021-2023
GROUP
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4 wymiary internacjonalizacji biznesu Grupy Kapitatowej

outside-out outside-in

&
NASZE PRODUKTY | UStUGI v, ZAGRANICZNE FIRMY

REALIZOWANE W EUROPIE ZACHODNIEJ W POLSCE
NA ZLECENIE LOKALNYCH KLIENTOW

outside-in inside-out

ZAGRANICZNE FIRMY POLSKIE FIRMY
W EUROPIE SRODKOWEJ ZA GRANICA

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGH-REE NA LATA 2021-2023
GROUP
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Wspotdziatanie w Grupie Kapitatowej

Komplementarne Grupowe
technologie dziatania
i produkty w Grupie sprzedazowe

Wspolna, spéjna
i efektywna
komunikacja
marketingowa
Grupy

Finanse
i M&A

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ

8

Kompleksowos¢
i szybkie reagowanie
na potrzeby biznesow

DIGITREE

GROUP

NA LATA 2021-2023



Strategia 2021- 2023

Nowe projekty biznesowe. Wierzymy, ze odwazne decyzje daja szanse na ponadprzecietny zwrot z inwestycji

Inkubator projektow

Rozwdj nowych inicjatyw biznesowych z wykorzystaniem
kapitatu innowacyjnego pochodzacego z wewnatrz Grupy
Kapitatowe;.

Dotychczasowe projekty i inicjatywy:

3 revhunter SAREautomation  Marketplaceme
smart retargeting DIGITREE GROUP DIGITREE GROUP o] com

Procesy M&A

Uzupetnienie tancucha wartosci dla klientow Grupy
poprzez zakup biznesow komplementarnych lub .
podnoszacych jakosc oferty w kluczowych obszarach o ,s.

dziatania Grupy. s ve . ‘,.i

I A A—— o o < '30.

- -

o

Dotychczas zrealizowane projekty:

Fast White Cat Salesintelligence®

DIGITREE GROUP DIGITREE GROUP

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEY @DIG'TREE NA LATA 2021-2023
GROUP
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2021- 2023

Mapa strategii

Legenda:

IMMR - Monthly Recuring
Revenue (miesieczne
przychody powtarzajace)
2 Customer Equity
(warto$¢ klienta)

3USP - Unique selling
proposition (unikalne
cechy produktu/oferty)
4CSS - Customer
Satisfaction Score

SNPS - Net Promoter
Score (Wskaznik
lojalnosci klientow)
8CAC - Customer
Aquisition Cost (koszt
pozyskania klienta)

Element strategii

Miara

PROCESY

ORGANIZACJA

A

MAPA STRATEGII

Wzrost —_— Wzrost — Customer
MRR' Profitowosci Equity?
':ozi";‘i;?"i‘: ) Strategie Internacjonalizacja
po [z§ ,,'eg ?{w . dotarcia do dziatalnosci
oraz l: TlsSch GT( ugi segmentow docelowych
[ Wzrost przychodéw
CAC®
NPS/CSS
Efektywnosc Optymalizacja Innowacja Integracja Strategia Program
pracy z klientami procesu sprzedazy produktowa wiedzy w GK marketingowa partnerski
CRM CRM % przychodow CRM Wydatki Przychody
ZINHOWAC) vs Equity z programu
kor%nze‘;lgljlcji . Wa‘rtoéci Zrﬂwnowq?ony Kompetencje
funkcjonalnych i Polityka HR rozwoj zespotu
> . . : < managerskiego
Plan szkolen Zaangazowanie Strategia ZR
pracownikow Plan rozwoju

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGH—REE NA LATA 2021-2023

GROUP
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Wartosci i kultura organizacji sa fundamentem naszego wzrostu, definiujg nas samych i nasze relacje z Klientami
]

DYNAMIKA WSPOPRACA SZACUNEK
| INNOWACJA | WSPARCIE | TRANSPARENTNOSC

i
[

R AR S

’/I;f{l'

KAZDY
KLIENCI PODEJMUJEMY Z NAS JEST

SA ZAWSZE W CENTRUM INTELIGENTNE RYZYKA WAASCICIELEM

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE @D|G|TREE NA LATA 2021-2023

GROUP
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Zrownowazony rozwoj. Rozumiemy ryzyka zwigzane ze zmianami klimatu oraz swoj wptyw na kapitat naturalny, ludzki i spoteczny.
I

KAPITAL NATURALNY KAPITAL LUDZKI KAPITAL SPOLECZNY

Tak jak kazda organizacja wptywamy na klimat poprzez Digitree Group wykorzystuje w swojej dziatalnosci kapitat Poszczegdlne grupy interesariuszy sq dla nas bogatym
emisje gazow cieplarnianych powstatych w wyniku ludzki, ktérym sg nasi pracownicy oraz dostawcy. Wnosza zrodtem inspiracji dlatego dbatoSc o te relacje jest
bezposredniej dziatalnosci takiej jak spalanie paliw oni duzy wktad w nowoczesne rozwigzania technologiczne jednym z naszych priorytetow.

w obiektach biurowych lub samochodach stuzbowych oferowane przez Grupe.

czy korzystanie z energii elektrycznej w biurach.

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWE @D|G|TREE NA LATA 2021-2023

GROUP
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Dywidenda i polityka inwestycyjna
I

Grupa zamierza zatrzyma¢é przyszte zyski w celu realizacji
potrzeb inwestycyjnych i wzmocnienia swojej konkurencyjnosci.
Grupa bedzie na biezaco weryfikowac swojg polityke w zakresie
dywidendy, ale nie przewiduje ogtoszenia ani wyptaty dywidendy
w przewidywalnej przysztosci.

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @DlGITREE NA LATA 2021-2023

GROUP




Podsumowanie

Podsumowanie
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Podsumowanie

Strategia 2021-2023 - warto zapamietac

Nasz rynek Zdefiniowali$my
rosnie i jest 3 filary wzrostu
atrakcyjny naszego biznesu

Otwieramy
nowe atrakcyjne
segmenty
biznesu

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ

¥

Customer

Centricity jest
w centrum naszej
filozofii dziatania

DIGITREE

GROUP

NA LATA 2021-2023



Zagrozenia i ryzyka

Biezaca analiza i ocena ryzyka zwigzanego z funkcjonowaniem Grupy oraz specyfikg rynku daje petny obraz naszej dziatalnosci.

Wewnetrzne czynniki ryzyka: Zewnetrzne czynniki ryzyka: Inne czynniki majace wptyw na perspektywy
i rozwoj Grupy:

Ryzyko znacznej zmiennosci technologii Ryzyko makroekonomiczne
i trendow oraz dopasowania oferty Grupy Ryzyko zwigzane z konkurencja Niepewna sytuacja na rynku zwigzana
Kapitatowej do tej zmiennosci i spadkiem marz 7 wirusem COVID-19
Ryzyko zwigzane z kadra managerska Ryzyko koniunktury w branzy Dziatania konkurencji, ktora stale rozwija swoje produkty
| Kluczowymi pracownikami reklamy internetowej i podaza za trendami obecnymi w branzy Grupy Emitenta
Ryzyko zwiazane z zapewnieniem ciggtosci Ryzyko zmiennosci otoczenia Kierunki rozwoju rynku
dostarczania ustug oraz z dziataniem AR Koniunktura gospodarcza, ktorej wzrost skutkuje
sprzetuloprogramowania Y wzrostem zapotrzebowania na ustugi Grupy Emitenta
Ryzyko zwiazane z btedami ludzkimi Zmiany w algorytmach pozycjonowania stron
Ryzyko utraty zaufania odbiorcow w wyszukiwarkach internetowych oraz prezentacji

placementow reklamowych i cen sprzedazy reklamy
performance marketingowej

STRATEGIA GRUPY KAPITALOWEJ @GDR!)UGPlTREE NA LATA 2021-2023


https://www.digitree.pl/pl/raporty/roczne?year=2020
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Dziekujemy

Digitree Group S.A.

Ul. Raciborska 35a

44-200 Rybnik

Tel. + 48 32 4210 180
relacjeinwestorskie@digitree.pl



